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Hier sind wir aktiv

aruna Immobilien-Service
Wird unterstützt durch eines  
der größten Beraternetzwerke 
Deutschlands
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Unser Ziel: Ein Immobilienerwerb als  
Kapitalanlage mit Struktur und Service
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zuverlässig begleiten 
Wir unterstützen auch nach dem 
Kauf den Kunden bei Themen wie:

 � Bauzeit/Sanierung

 � �Verwaltung

 � �Steuerliche Begleitung

 � Generationswechsel

 � Wiederverkauf

Überregionale Beratung und Betreuung

Durchführung und Unterstützung von  
Kunden-Veranstaltungen

beraten & unterstützen
Der Immobilienerwerb als strukturierter  
Prozess, in dem jeder Kunde von der Idee  
bis zum Kauf transparent und kompetent  
beraten wird.

Dabei nehmen wir uns Zeit für die:

 � Vorstellungen und Erfahrungen der Kunden

 � �Erstberatung mit der Idee

 � �Objektauswahl

 � �Zahlenbetrachtung

 � �Besichtigung 

 � �Vertragsprüfung

 � �Finanzierungsabstimmung

 � �Kaufabwicklung

 � �Übergabe

 � �Nachbetreuung

Eine Kooperation von aruna und VB Select

Immobilien
Service

Unser Ziel:  
Ein Immobilienerwerb als 
Kapitalanlage mit Struktur 
und Service 
Fair. Vertrauensvoll. Partnerschaftlich.

prüfen & analysieren
Eine gute Grundlage für die Beratung 
ist die Prüfung beider Seiten. 

Verkäufer

 � Standort und Kompetenz

 � �Art: Sanierung – Neubau – Bestand

 � �Erfahrung und Qualität

 � �Nachhaltigkeit und Abwicklung

 � �Besonderheiten der Objekte

Kunden und deren Situation

 � Ausgangssituation des Kunden

 � �Ziel und Zweck der Immobilie

 � �Erfahrungen und Risikoneigung


